eine Frage,
Ersatzwagen
gehdren heute

zum Werkstatt-Geschéft.
. Viele Betriebe setzen ge-
~ leaste Kleinwagen ein. Doch
' genau da hakt es. Denn die
indschaft von freien Werk-
. Scatten fahrt keine Neuwagen,
. sondern liberwiegend gepflegte
. Gebrauchte. Wer diese Klien-
. tel optimal erreichen will, muss
. seine Kompetenz in diesem
. Segment zeigen. ,Die freie
Werkstatt sollte gebrauchte
Bestseller wie den Golf als
Ersatzwagen einsetzen®,
rat Hans-Jirgen Matthies.
»+Am besten gleich mit dem
Aufkleber: Diesen Wagen
kénnen Sie kaufen. Eine
bessere Werbung gibt
es gar nicht.”

Auch bei Autos gibt

es Mengenrabatt.

Das brachte eine freie
Werkstatt in Wentorf

auf eine ldee.

hne Autohandel werden

Werkstatten auf Dauer
nicht tberleben" ist Stefan Vor-
beck Uiberzeugt. Er betreibt mit
25 Mitarbeitern ein freies Auto-
haus in Wentorf. Dabei lebt er
vom Reparaturgeschéft genauso
wie vom Handel. Sein Hauptar-
gument: ,Uber den Verkauf von
Gebrauchten binde ich die Kun-
den dauerhaft an den Betrieb.“

iner kauft

B ihne frei
lir Gebrauchte™

Ersatzwagen sind die Visitenkarte der Werkstatt.
Matthies plant ein Modell, mit dem freie Betriebe ihren Fuhrpark
optimal ausstatten und finanzieren konnen.

Weiterer Vorteil von gebrauch-
ten Ersatzwagen: Die Werkstatt
kann alle Reparaturen selber
durchfiihren, ohne mit den Ga-
rantiebedingungen von Neuwa-
gen zu kollidieren.

Bleibt die Finanzierung. Beim
Leasing fallen tiberschaubare
monatliche Kosten

an. Gebrauch-

Das konnte so aussehen:
Matthies finanziert den Kaufpreis
des Gebrauchten. Der lauft fort-
an bei glinstigen Raten preiswert
als Ersatzwagen, bis er wieder
verkauft wird. Der Vertrag kann
jederzeit ohne Mehrkosten ge-
kindigt werden. Nebenbei wird
bei diesem Modell der Bank-

Dispo geschont, weil
die Kreditabwick-

te missen in
der Regel beim
Kauf bezahlt
werden. Das
reiBt Locher.
Genau da setzt
Matthies an.
Sein Angebot:
+Wir sind bereit,
die Finanzierung
zinsglinstig zu
tbernehmen.*

Daflir besorgt er Autos aus
ganz Deutschland und Europa.
»Nicht selten Glbernehmen wir
ganze Flotten, sagt Christian
Timmannn, Geschéftsfihrer von
Auto-Vorbeck-Plus. ,Uber die
Menge bekommen wir gute Kon-
ditionen.” Dreijéhrige Leasing-
Ricklaufer gehen besonders
gut, aber auch altere Modelle
sind im Angebot. ,Wir besorgen

lung komplett
tiber Matthies
lauft. Letztlich
lieBe sich so ein
schwunghafter
Gebrauchtwa-
gen-Handel ins
Leben rufen, der
die Existenz der
Werkstatt nach-
haltig stiitzt.

Timman Ersat
der gleichzeitig als Werbetrager dient.

sogar bestimmte Typen auf Be-
stellung®, verspricht Timmann.

Oft hat er mehr Autos an der
Hand als er selbst verkaufen
kann. Deshalb bietet Timmann
anderen Werkstatten Kooperati-
onen an. Die Idee ist einfach. Die
angekauften Gebrauchten wer-
den bei Vorbeck gecheckt und
geschatzt. Danach bekommt die
interessierte Werkstatt ein An-

Anruf genugt s

Mehr Infos zur!
Finanzierung

Gebrauchte als Ersatz-
wagen — Sie wollen mehr
wissen? Antworten gibt
Lutz Schlichting, Leiter
der Finanzdienstleistungen
bei Matthies, unter Telefon
(040) 2 37 21-320. Er
betont: ,Mit dem Modell
,gebrauchte Ersatzwagen’
wollen wir unseren Kunden
eine unblrokratische Mog-
lichkeit bieten, marktge-
rechte Autos im Werkstatt-
Geschaft einzusetzen.”

agen,

gebot, in dem auch festgestell-
te Schwachpunkte aufgelistet
sind. Der Partner kann dann ent-
scheiden, ob er die Reparaturen
selbst vornehmen will. Timmann:
,Letztlich missen unsere Part-
nerwerkstatten nicht mehr tun,
als die Wagen weiter zu verkau-
fen." Oder als Ersatzwagen ein-
setzen. Die Finanzierung konnte
Matthies tibernehmen.
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