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Lutz Schlichting, Leiter Finanz-
dienstleistungen bei Matthies.

ebrauchte als Werkstatt-

Ersatzwagen, eine super

Idee", findet UIf Eilrich
aus Eyendorf. Er hat Neuwa-
gen im Leasing laufen, mit ge-
mischten Erfahrungen. ,Viele
Kunden reagieren regelrecht
erschreckt", berichtet er. ,Sie
fragen, was soll ich denn mit ei-
nem neuen Auto?* Letztlich fih-
len sie sich damit nicht wohl. Da
waren gebrauchte Ersatzwagen
viel passender. Ulf Eilrich denkt
an gut erhaltene Golf lll oder IV.

Nur Gebrauchte als
Ersatzwagen

Die Idee kommt an. Matthies Gbernimmt die Zwischenfinan-
zierung von gebrauchten Werkstatt-Ersatzwagen. Der Betrieb
kann die Autos jederzeit an seine Kunden weiterverkaufen.

,Die sind immer gefragt. Ahn-
lich sieht es Klaus Deumann aus
Preetz: ,Dem Kunden zeitgema-
Be Gebrauchte auszuleihen, ist
der richtige Weg." Er wiirde auf
alle Fabrikate setzen, die am
Markt gut laufen, obwohl er als
Fiat-Handler firmiert. ,Die von
Matthies angedachte Zwischen-
finanzierung ist naturlich klasse.
Die schont meine Liquiditat."

Fir Klaus Dohrmann in Hecht-
hausen kommt die Idee genau
zur rechten Zeit. ,,Bei mir laufen
demnéchst zwei Leasingvertrage
fir Ersatzwagen aus. Ich wére
der Erste, der das Angebot an-
nehmen wiirde", sagt er. Seine
Begriindung: ,Freie Werkstat-
ten leben von Gebrauchten. Da
passt kein Neuwagen als Ersatz-
auto. Das nehmen die Kunden

 Matthies haben bereits stattgefunden. A
: Ergebmsse zelchnen snch ab Auto Vorb

on Matthleé fur freie Werksta’d:e .
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gar nicht ernst.” Dohrmann, der
viel mit Golf lll handelt, wirde
sogar héher rangehen. ,Der Golf
VI steht in den Startléchern. Da
wirde ein Golf V nicht lange auf
einen Kéaufer warten."

Die Handler sind begeistert von
der Idee, Ersatzwagen mit ent-
sprechenden Aufklebern zum
Verkauf anzubieten. ,Bessere
Werbeveranstaltungen  gibt
es doch gar nicht”, schwarmt
Dohrmann. Auch die angedach-
te Maglichkeit, die Gebrauchten
zentral Uber einen groBen Hand-
ler zu beziehen, stoBt auf Zustim-
mung. ,Das spart viel Zeit*, sagt
Eilrich. Allerdings steht und fallt
dieser Weg mit der Vertrauens-
basis. Eilrich: ,Man muss sich
auf die Angebote blind verlassen
kénnen.*

Deshalb ware es unverzichtbar,
dass der Zwischenhéndler ein
Zustandsbericht des Autos m
stellt und vorhandene Mangel
ehrlich auflistet. ,,Die klein
Macken kénnen meine Leuy
beheben, wenn mal Leerlauf in
der Werkstatt herrscht", sieht
Dohrmann einen weiteren Vorteil

in so einer Kooperation.

Lutz Schlichting, Leiter Finanz-
dienstleistungen bei Matthies,
freut sich: ,Mit so positivem Inte-
resse haben wir nicht gerechnet.
Jetzt sind wir in der Pilicht, aus
der Idee ein belastbares Ange-
bot zu entwickeln."
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